PROPOSTA TECNICA E COMERCIAL

CONSULTORIA ESTRATEGICA - PROJETO LEAPMOTOR
(STELLANTIS)

Preparado para: Roberta Bordin
Consultoria: Valor Solu¢des Empresariais
Responsavel: Ricardo Pinto

Data: 22 de Janeiro de 2026

1. OBJETIVO E POSICIONAMENTO ESTRATEGICO

A presente proposta visa assessorar a candidata Roberta Bordin na estruturacao,
elaboracdo e consolidacdo do Dossié de Candidatura para a bandeira Leapmotor
(Grupo Stellantis).

O escopo técnico foca na entrega de um projeto técnico-econdmico de alta
performance para as pracas de Itajai, Blumenau e Joinville, fundamentado em
analises de mercado robustas e viabilidade financeira rigorosa, visando maximizar as
chances de nomeacdo junto a montadora.

2. ESCOPO DE ATUACAO TECNICA

A metodologia aplicada segue rigorosamente os padroes exigidos pelo Grupo
Stellantis, dividindo-se nos seguintes pilares:
2.1 Inteligéncia de Mercado e Defesa Estratégica

Narrativa Corporativa: Redac¢do do histérico do grupo e visao de futuro, alinhando os
valores da candidata aos pilares globais da Leapmotor.



Geomarketing Avancado: Mapeamento georreferenciado das localizagdes propostas,
com analise de densidade demografica, potencial de consumo e mapeamento da
concorréncia direta e indireta.

2.2 Engenharia do Dossié e Integracao Técnica

Consolidacdo de Insumos: Tratamento e integragdo estratégica de fotos e plantas
técnicas (fornecidas pelo arquiteto da cliente) ao corpo do dossié.

Cronograma Executivo (Timeline Critica): Elaboracdo de linha do tempo detalhada,
convertendo prazos de obra em marcos operacionais de inauguragao, garantindo a
visibilidade do projeto para a montadora.

2.3 Modelagem de Viabilidade (Business Plan)

Estruturacdo Financeira: Elaboracdo do plano de negdcios no padrdo Stellantis,
contemplando proje¢des de vendas, fluxo de caixa, DRE projetada e analise de ROI,
assegurando que os indicadores atendam aos critérios de rentabilidade exigidos.

3. METODOLOGIA DE EXECUCAO

O projeto sera executado em trés fases distintas e complementares:
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da montadora.

4. PROPOSTA DE INVESTIMENTO

Os honorarios profissionais para o projeto consolidado das trés pracas estdo
estruturados conforme abaixo:



Item Descricao Pracas Investimento

01 Dossié Individual (Projeto Piloto) Itajai RS 14.500,00
02 Expansao de Rede (Dossiés Adicionais) Blumenau e Joinville ~ R$23.000,00
TOTAL PROJETO CONSOLIDADO 3 CIDADES R$ 37.500,00

Condi¢oes de Pagamento

® 40% (Sinal): No ato da assinatura do contrato.
* 30% (Entrega I): No protocolo/entrega do primeiro dossié completo (Itajai).

e 30% (Entrega Final): Na entrega dos dossiés subsequentes (Blumenau e
Joinville).

5. CONDICOES GERAIS E SEGURANCA JURIDICA

Natureza do Servigo: A Valor Solu¢des Empresariais compromete-se com a exceléncia
técnica do material. A aprovacao final é decisdo soberana da montadora, ndo estando
a remuneracao vinculada ao resultado da nomeacao.

Responsabilidade Técnica: A precisdo das plantas baixas e fotos técnicas é de
responsabilidade do arquiteto da CONTRATANTE.

Confidencialidade: Todas as informacGes estratégicas e financeiras serdo tratadas
sob sigilo absoluto, conforme padroes de compliance.

Ricardo Pinto
Valor Solu¢bes Empresariais
Organizar para Crescer



